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Stefanie Vossenkuhl
PROJEKT-, PROZESS- & CHANGE MANAGEMENt


„Ich bin Leiterin unseres Prozess- und Projektmanagements und kümmere mich um das Thema Organisationsentwicklung. Seit mehr als zehn Jahren berate ich die Automobilindustrie sowie deren Zulieferer und bin bei Nutzfahrzeugherstellern, IT-Resellern, Banken und Industrieunternehmen
im Einsatz.“




            

                    

                
Matthias Vossenkuhl
Akquisemanagement


„Seit 2001 bin ich Geschäftsführer der VISIO24 GmbH und zuständig für die Bereiche Neukunden- und  Bestandskundenakquise. Als gelernter Schreiner, Bürokaufmann und Handelsfachwirt bin ich mit allen Aspekten eines mittelständischen Unternehmens bestens vertraut. Eine ideale Basis, um individuell optimierte Bestandsaufnahmen durchzuführen – und gemeinsam mit unseren Kunden offen und ehrlich zu analysieren, wie es momentan z. B. um die Themen Neukundengewinnung,  potenzielle Zielgruppen und Marktchancen bestellt ist.“




            

                    

                
Weitere Marken unter dem Dach  VISIO 24
VISIOMETALL
Der Geschäftsbereich VISIOMETALL macht seinen Kunden das Leben leichter. Denn er übernimmt 24/7 die Wartung, Prüfung, Störung- und Schadensbehebung sowie Reparaturen für unsere Geschäftspartner aus den Bereichen Industrie, Gewerbe, Bürohäuser und öffentliche Einrichtungen. Das umfasst automatische Türtechnik und Brandschutz ebenso wie Tore bzw. Absperrsysteme, Gebäudesicherheit und Fenster.
VISIOHOLZ
Die Marke VISIOHOLZ steht für professionelle Dienstleistungen für Industrie, Gewerbe, Bürohäuser und öffentliche Einrichtungen. Unsere Mitarbeiter warten Ihr Gebäude, halten es instand, führen Reparaturen aus, sanieren oder bauen neu – je nach Wunsch des Auftraggebers. Wir sind exzellente Experten für die Bereiche Dachanlagen, Dachfenster, Dämmung, Taubenabwehr, Entwässerung sowie Terrassen und begleiten Sie von der Planung bis zum individuell optimierten Servicekonzept.
VISIOENERGIE
Mit unserer Marke VISIOENERGIE reagieren wir auf die veränderten Anforderungen an modernes Bauen und Arbeiten. Unser Service besteht darin, Ihnen von der Wartung über die Instandhaltung und Reparatur bis hin zur Sanierung oder Neuinstallation sowohl beratend als auch bei der praktischen Umsetzung zur Seite zu stehen. Wir sind aktiv in den Bereichen Lichttechnik, Sicherheitsbeleuchtung, BGV A3-Prüfung, Gebäudeautomation und E-Tankstellen. Hier erarbeiten wir optimale Komplettlösungen für Unternehmen jeder Größe und jeder Branche.
VISIO-MOBIL
Unser Ziel ist es, Ihnen ein komplettes Leistungsspektrum mit maximalem Know-how und Service sowie kurzen Reaktionszeiten bieten zu können. Daher haben sich die VISIO Netzwerkpartner unter der Marke VISIO-MOBIL zusammengeschlossen. Teilen Sie uns einfach mit, was Sie brauchen und was Sie wünschen. Die für Ihren Bedarf zuständigen Unternehmen werden sich mit Ihnen innerhalb von 24 Stunden in Verbindung setzen. Anschließend koordinieren wir für Sie die bei uns bestellten Handwerks- und Dienstleistungsunternehmen.
VISIOMOBILE
VISIOMOBILE ist der perfekte Geschäftspartner für alle Experten der Automobilbranche, die neben der Freude am Fahren die Verantwortung für die Umwelt nicht außer Acht lassen wollen. Unsere Marke für anspruchsvolle und umweltorientierte Serviceleistungen im Kfz-Gewerbe vergibt Franchise-Lizenzen für die Nutzung des VISIOMOBILE Vertriebs- und Servicekonzeptes. Wir stellen E-Mobile, E-Roller, E-Bikes, Solar-Carports und Ladestationen zur Verfügung. Aber das ist noch längst nicht alles: In Absprache mit unseren Kunden kümmern wir uns auch um die Unterstützung in Vertrieb und Werbung, ein internetbasiertes Vertriebs-Informations-System oder die Business- und Budgetplanung. VISIOMOBILE ist somit die ideale Vertriebslösung für Autohäuser, Energieunternehmen, Stadtwerke und Werkstätten.
VISIOKLINIKA
Hochwertige vernetzte Leistungen in den Bereichen Medizin und Betreuung: Das Spektrum von VISIOKLINIKA umfasst die Beratung von Patienten sowie deren Betreuung in der Zuordnung zu Kliniken und Spezialisten. Ziel ist ein reibungsloser, für den Patienten stressfreier Ablauf und die bestmögliche Nutzung entsprechender Budgets. Sie haben ein innovatives Konzept entwickelt? Wir kümmern uns um die Vermarktung im Hinblick auf Ärzte und Kliniken sowie um die Schulung der Anwender. VISIOKLINIKA bietet Ihnen zudem den Einstieg in eine flächendeckende Vernetzung mit niedergelassenen Ärzten und Kliniken. So können Sie Ihre eigene Produktivität verbessern und weitere Dienstleistungen vermarkten. Hierfür stellt Ihnen VISIOKLINIKA ein ausgereiftes System zur finanziellen und betriebswirtschaftlichen Führung Ihrer Praxis bzw. Klinik zur Verfügung.
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	Auf direktem Weg zu mehr Umsatz

WIR SCHLAGEN NEUE BRÜCKEN ZU IHREN KUNDEN.

Zu unseren Vertriebsdienstleistungen
[image: ]
[image: ]


	Clevere Investition

Zuschüsse vom Staat für Ihr Unternehmen
Zu unseren Fördermöglichkeiten



	VISIO 24 im Gespräch
ALUMINIUM KURIER 1/22
"Transformation der Industrie erfordert neue Strategien."
zum artikel


	Zukunftssicherung für Ihr Unternehmen
Innovative Ideen für die Märkte von morgen.

Zum Transformations-management



	Bedarfs- und Trendanalyse.
Zur BeratungGemeinsam neue Umsatzchancen erkennen und nutzen.









BEI VISIO 24 IST DAS FAMILIENSACHE:
ZIELSICHERE VERTRIEBSDIENSTLEISTUNGEN 
FÜR DIE FERTIGUNGSINDUSTRIE

Über 30 Jahre erfolgreiche Kundengewinnung und Kundenbindung im B2B-Bereich




1989 wagte der gelernte Maschinenschlosser und Firmengründer Karl-Heinz Vossenkuhl den Sprung in die Selbständigkeit als Berater. Mittlerweile ist VISIO 24 bereits in zweiter Generation familiengeführt und ein bewährter Vertriebsspezialist für mittelständische Unternehmen primär in den Bereichen Maschinenbau, Anlagenbau, Fahrzeugbau, Nutzfahrzeugbau, Automotive, Elektrokomponenten sowie Kunststoff- und Spritzguss. Basierend auf unserer langjährigen Erfahrung und einem exzellenten Branchennetzwerk bieten wir KMU genau das, was sie in der hochdynamischen Wirtschaftswelt von heute brauchen: ein leistungsstarkes Gesamtpaket mit nachweisbar wirksamen Vertriebs- und Beratungsdienstleistungen für die Leadgenerierung und mehr Umsatz!
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Wir machen das für Sie.





Neue Kunden gewinnen   	  


VISIO 24 akquiriert für Sie Projektgeschäfte, Serien, Einzelgeschäfte, Baugruppen, Konstruktionsleistungen und Prototypen-Projekte.







Fördermittelsicherung


Nutzen Sie für die professionelle Aktivierung bzw. Stärkung Ihres Vertriebs staatliche Zuschüsse für das Coaching von KMU!







Marktgerechte Transformation


Innovationen sind gefragt: Wir entwickeln nicht nur neue Marktideen für Sie, sondern kennen auch bereits Ihre potenziellen Kunden und Absatzmärkte. 






Sie haben Fragen?

Wir beraten Sie gerne persönlich.
Rufen Sie uns an unter 077 31 / 87 99 0 
oder schreiben Sie eine E-Mail an info@visio24.de

Kurzangebot

Fordern Sie ein unverbindliches Angebot unserer Vertriebsleistungen an.





VISIO 24 Unternehmensbroschüre



	Hier kostenlos downloaden.
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Wir sind VISIO 24.
Zusammen gewachsen. Voller Herzblut.
Ausgezeichnet.


Zwei Köpfe

Team

Philosophie


Geschichte
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Matthias Vossenkuhl
VertriEbsmanagement



Stefanie Vossenkuhl
Projekt-, Prozess- & change Management




VISIO 24 Gründer Karl-Heinz Vossenkuhl

Für uns als Familienunternehmen einfach unverzichtbar: 
Vertrauen. Bodenständigkeit. Und Spaß an der Arbeit!







Maria Mustermann
Lorem ipsum

Jede(r) Einzelne einzigartig.


Maria Mustermann
LOREM IPSUM



Maria Mustermann
LOREM IPSUM

Maria Mustermann
LOREM IPSUM


Gemeinsam unschlagbar.




Unsere Grosse Stärke: zuhören. Verstehen. Erfolgreich umsetzen.
Was VISIO 24 auszeichnet, ist nicht nur jahrzehntelange Erfahrung oder unser umfassendes Know-how. Wir sind zuhause in der Fertigungsindustrie und damit in der gleichen Branche wie unsere Kunden. Daher wissen wir nicht nur, wovon wir reden – sondern auch wovon SIE sprechen. So finden wir gemeinsam Komplettlösungen speziell für Ihr Unternehmen, die in der Praxis auch tatsächlich funktionieren. Schließlich kommt „Umsatz“ von „umsetzen“. Rufen Sie uns an und lassen Sie uns gemeinsam herausfinden, welche Chancen und Möglichkeiten die Zukunft für Ihr Unternehmen bereithält.
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Seit über 30 Jahren erfolgreich am Markt


Wie sich Hersteller in der Fertigungsindustrie von ihren Wettbewerbern absetzen können, das weiß wohl kaum einer besser als Karl-Heinz Vossenkuhl. Der Gründer von VISIO 24 berät seit mehr als drei Jahrzehnten überwiegend inhabergeführte mittelständische Hersteller und Zulieferer, aber auch Großunternehmen wie IBM, Stahlgruber oder Esso. In seiner Berufslaufbahn hat er mehr als 3.000 Verkäufer aus Industrie, Handel und Handwerk trainiert. Ob KMU oder Konzern, das Ziel bzw. das Resultat ist stets das gleiche: eine herausragende und damit umsatzfördernde Positionierung des jeweiligen Unternehmens und seiner Produkte bzw. Dienstleistungen am Markt.
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Weitere Marken der VISIO 24
	Visio Metall
	Visio Energie
	Visio Holz
	Visio Mobil
	Visio Klinika










            

                

            

        Unsere zertifizierten 
Vertriebsdienstleistungen für 
ihren Erfolg am Markt.

Kundengewinnung

Kundenreaktivierung

Branchenkenntnisse

Bestens vernetzt

Zertifizierung


Kundengewinnung

Feine Antennen für Menschen, Märkte und Möglichkeiten
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Neue Kunden gewinnen, Erträge steigern – und dabei Zeit, Manpower und Geld sparen:
Mit VISIO 24 haben Sie einen ebenso erfahrenen wie effektiven B2B-Spezialisten an Ihrer Seite, der die komplette Interessentenakquise für Ihr Unternehmen übernimmt. Wir wissen, was der Markt aktuell verlangt, präsentieren Ihre Leistungen an den richtigen Stellen und generieren Anfragen sowie neue Aufträge im Projekt- oder Seriengeschäft. Komfortabler und wirtschaftlicher kann erfolgreicher Vertrieb kaum sein.




Damit Ihre Kunden zu Ihnen zurückkehren

Zum wertvollsten Kapital eines Unternehmens zählen seine Bestandskunden. Und Kundenreaktivierung ist oftmals deutlich kostengünstiger und unterm Strich sogar einträglicher als Neugeschäft. Aber Hand aufs Herz: Was wissen Sie wirklich über Ihre bisherigen Auftraggeber? Durch  systematische Analysen und präzise Planung sorgt VISIO 24 hier für eine Punktlandung im Hinblick auf zusätzliche Abschlüsse.  Nicht zu vergessen: In vielen Fällen erweisen sich zurückgewonnene Kunden auch noch als besonders treu.
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In der Fertigungsindustrie aufgewachsen. Im Vertrieb zuhause.

Ob Maschinenbau, Anlagenbau, Gießereien, Fahrzeugbau, Automation, Kunststoffbearbeitung, Elektronik und viele andere: Unser Familienunternehmen ist tief verwurzelt in der metall- und kunststoffbearbeitenden Branche. Hier kennen wir uns aus wie kaum ein Zweiter. Somit sind wir der ideale Vertriebspartner für mittelständische Unternehmen z. B. aus der Stahl-, Blech-, Aluminium-, Edelstahl- und Kunststoffbearbeitung sowie der Produktion von Dreh-/Fräs- oder Stanzteilen, Werkzeugen und Elektrokomponenten.



Als Kunde von VISIO 24 profitieren Sie nicht nur von unserer herausragenden Vertriebsexpertise, sondern auch von einem außergewöhnlich großen, über Jahrzehnte hinweg gewachsenen Branchennetzwerk in der Fertigungsindustrie. Hier pflegen wir zahlreiche enge Verbindungen und nehmen Monat für Monat mit bis zu 900 Unternehmen Kontakt auf, um unseren Geschäftspartnern schon heute ihre Kunden von morgen zu vermitteln.


Bestens vernetzt und ständig in Kontakt.
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Unsere Arbeit: ausgezeichnet.
Unsere Leistungen: zertifiziert.

Höchste Qualität im gesamten Unternehmen: Diese ebenso einfache wie anspruchsvolle Philosophie wird von VISIO 24 Tag für Tag gelebt. Daher sind alle unsere Geschäftsbereiche seit 2016 entsprechend der Qualitätsmanagement-Norm DIN EN ISO 9001:2015 zertifiziert. Auch die Wirtschaftswoche und das Fraunhofer IAO Institut sind von unserer Expertise 
überzeugt und kürten VISIO 24 zum „Sieger beste Kooperation 2002 in Deutschland“.
Die Würth-Gruppe wiederum hat in ihrer Handwerksstudie Manufactum das von VISIO 24 im Jahr 2005 entwickelte VISIOMETALL System „Wartung, Instandhaltung und Reparatur“ prämiert.

	Download Zertifikat
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Optimal gefördert, 
nachhaltig beraten. 
bereit für die Zukunft.

Förderungen

Bedarfs- und Trendanalyse

Marktgetriebene Transformation


Mit VISIO 24 Fördermittel des Landes Baden-Württemberg sichern.

Das Ministerium für Finanzen und Wirtschaft Baden-Württemberg unterstützt kleine und mittlere Unternehmen im Sinne einer Hilfe zur Selbsthilfe bei der Bewältigung wirtschaftsstruktureller Veränderungen und stärkt so deren Wettbewerbsfähigkeit. Zu den geförderten Maßnahmen zählen auch die externen Coachings von VISIO 24. Schließlich tragen wir mit unseren Dienstleistungen konkret dazu bei, die Konkurrenzfähigkeit und Krisenresistenz von KMU auf den regionalen und globalen Märkten zu steigern, ihre Innovationsfähigkeit zu sichern bzw. auszubauen sowie Fachkräfte zu gewinnen und zu halten. Hört sich gut an? Wir beraten Sie gerne ausführlich.
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Wir bringen Licht in Ihre Zukunft.
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Unsere Analysen – Ihre Sicherheit

Ob Vertrieb, Projektmanagement, Prozessmanagement, Personalmanagement oder Digitalisierung: Die VISIO 24 Bedarfs- und Trendanalysen zeigen Ihnen exakt auf, wohin die Reise Ihres Unternehmens geht – und wohin sie gehen müsste, um in Zukunft noch erfolgreicher zu sein . Wie ist Ihre aktuelle Position? Welche Potenziale bieten bestimmte Zielgruppen, Branchen, Regionen? Auf all diese Fragen finden wir die Antworten und geben Ihnen somit Orientierung in den hochdynamischen Märkten unserer globalisierten Wirtschaftswelt.



Heutzutage sind permanent neue Produkte und Dienstleistungen gefragt, die mehr Wirtschaftlichkeit und Nachhaltigkeit bringen. Aber wie entwickeln und realisieren Sie kontinuierlich solche Innovationen, die Ihre Kunden begeistern und die letzten Endes auch die Zukunft Ihres Unternehmens sichern? Ganz einfach: Am besten mit dem umfassenden VISIO 24 Innovationsmanagement für marktorientierte Ideen. Wir beschränken uns jedoch nicht darauf, Analysen und Berichte zu verfassen. Unsere Vertriebsspezialisten sind vielmehr gemeinsam mit Ihnen direkt am Kunden und draußen vor Ort unterwegs. Damit sich Ihr Unternehmen nicht nur auf dem Papier erfolgreich in Richtung Zukunft bewegt, sondern auch in der harten Praxis des täglichen Wettbewerbs.

Jetzt beraten lassen

Mit Weitblick Zeichen im Wettbewerb setzen.
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VISIO 24 Referenzprojekte.
Machen uns stolz.
Und Sie hoffentlich neugierig.



    Alle
    Marktpositionierung
    Strategische Neukunden
    Transformation







Marktpositionierung
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ZUR WEBSITE









Strategische Neukunden
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ZUR WEBSITE









Transformation
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ZUR WEBSITE

















Neues und Visionäres von VISIO 24
und aus der Fertigungsindustrie.



        Archiv




Transformation
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Aluminium Kurier

TRANSFORMATION DER INDUSTRIE ERFORDERT NEUE STRATEGIEN. POSITIONIERUNG UND NEUE KUNDEN MIT VISIO24.

16.05.2022






Förderung
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BERATERGUTSCHEIN TRANSFORMATION AUTOMOBILWIRTSCHAFT

STRATEGISCHE UNTERNEHMENSAUSRICHTUNG, UMSETZUNGSBEGLEITUNG & PERSONAL- UND QUALIFIZIERUNGSPLANUNG

09.02.2023






Förderung
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COACHING-PROGRAMM PERSONALENTWICKLUNG UND WEITERBILDUNGSBERATUNG

ZIEL PERSONALENTWICKLUNG UND WEITERBILDUNG

09.02.2023














Das volle Programm:
Fordern Sie jetzt Ihr Kurzangebot 
für nachhaltigen B2B-Vertriebserfolg an.


Da ist alles für Sie drin: VISIO 24 ist Ihr Komplettpaket für die Bereiche Neukundengewinnung, Kundenreaktivierung und Transformation.
	Ist-Aufnahme (Ausgangssituation, Ziele, Produkte)
	Potenzialanalyse (Neukunden, Produkte, Branchen, Regionen)
	Entwicklung der Vertriebsvorgehensweise
	Adressqualifizierung (basierend auf der Potenzialanalyse)
	Einsatz des Kundenmanagementsystems plus Schulungen
	Optimierung und Abstimmung der kundenspezifischen Kommunikation
	Schulung der VISIO 24-Spezialisten auf Ihre Produkte und Dienstleistungen
	telefonische Neukundenakquise durch unsere Spezialisten in Ihrem Namen
	Unterlagenversand in Ihrem Namen
	Reporting und Kennzahlen
	ein zentraler Ansprechpartner  

Gerne senden wir Ihnen ein unverbindliches individuelles Angebot. Rufen Sie uns an unter +49 (0)7731 87990 oder schicken Sie uns eine E-Mail.





Sie suchen eine treibende Kraft für Ihren Vertrieb?
Wir freuen uns auf Ihren Anruf!
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Matthias Vossenkuhl

Geschäftsführer
VISIO 24 GmbH

Untere Gießwiesen 16
D-78247 Hilzingen
Deutschland

Tel: + 49 (0)7731 / 8799-0
Fax: + 49 (0)7731 / 8799-15
info@visio24.de
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ImpressumDatenschutzerklärung


	










